
Die teuersten
Fehler im Einkauf,

die niemand auf
dem Schirm hat



Die teuersten Fehler im
Einkauf sieht man nicht im
Preis.



Viele Unternehmen
optimieren Preise.
Aber verlieren Geld an ganz
anderer Stelle.

Nicht sichtbar.
Nicht gemessen.
Aber jeden Tag wirksam.



FEHLER #1

Einmalbedarfe werden wie
A-Teile behandelt

 gleicher Prozess
 gleiche Komplexität
 kein strategischer Mehrwert



FEHLER #2

Zu viele Lieferanten für
Einmalbedarfe

 ständig neue Lieferantenanlage
 unnötige Compliance-Prüfungen
 hoher administrativer Aufwand



FEHLER #3

FI-Buchungen ohne
Bestellbezug

 keine Transparenz
 hoher Abstimmungsaufwand
 Fehleranfälligkeit in der Buchhaltung



FEHLER #4

Maverick Buying wird nicht
gelöst

 Fachbereiche bestellen vorbei
 fehlende Kontrolle
 steigende Kosten im Hintergrund



FEHLER #5

Operativer Einkauf frisst alle
Ressourcen

 keine Zeit für Strategie
 keine Lieferantenentwicklung
 keine echten Einsparungen



Das Problem ist selten
der Preis.

Das Problem ist der
Prozess.



 Zeit
 Transparenz
 Kostenkontrolle
 Handlungsfähigkeit

Wer diese Fehler löst,
gewinnt:



Wenn du willst, sprechen wir darüber,
wo sie bei euch liegen.

Die größten
Einsparungen
liegen oft da, wo niemand
hinschaut.

www.einmalbedarfe.de
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